
 

Mitarbeiter im Vertrieb (m/w/d) 
Deine Aufgaben:  

- Du wirst den ersten Kontakt zu potentiellen Kunden via  

  Telefon und eMail herstellen  

- Du wirst immer wieder mit potentiellen Kunden  

  telefonieren, bis Du den „Sack zugemacht hast“ 

- Du wirst Beratungstermine via Video-Call oder Telefon 

  durchführen 

- Du wirst Vor-Ort-Demo-Termine beim Kunden durchführen 

- Du wirst Roboter einrichten, in ganz Deutschland 

- Du wirst Angebote schreiben, Aufträge eintragen und  

  Leasing-Angebote für Kunder erstellen 

 
Was wir Dir bieten: 

- flache Hierarchien und viel Vertrauen in Dein Können 

- ein kleines, familäres Team 

- einen modernen Arbeitsplatz, innovative Produkte sowie die Option im Homeoffice zu arbeiten 

- ein dynamisches Arbeitsumfeld mit spannenden Aufgaben und viel Gestaltungsspielraum 

- eine transparente Vergütung mit zusätzlichem Provisionsmodell 

Wenn Du eine leidenschaftliche und motivierte Persönlichkeit bist, die bereit ist, Verantwortung zu übernehmen, dann buche Dir 

direkt einen Termin für ein erstes Video-Telefonat. 

Dein Profil:  

- Du hast diverse Vertriebsschulungen besucht und weißt dieses 

  Wissen in die Tat umzusetzen 

- Du bist sehr kommunikativ und verfügst über  

  Verhandlungsgeschick  

- Du arbeitest eigenverantwortlich und lösungsorientiert  

- Du hast technisches Verständnis und findest Roboter super 

- Du kannst Dich sehr gut strukturieren und liebst es, Dir Deine  

  Aufgaben selbst einteilen zu können 

- Deine Deutsch-Kenntnisse sind hervorragend in Wort und Schrift 

- Du hast gute Englisch-Kenntnisse 

 

 


